
 
 

 العثور على السعر المناسب 

عند زیادة المبیعات إلى أقصى حد، من الممكن  : الكمیة •
 أن یكون لدیك نقطة سعر أقل على كل صنف. 

قد یتم تحدید الأسعار لعائد محدد  عائد الاستثمار:  •
على الاستثمار. قد یكون السعر أعلى ویتطلب قاعدة 

 عملاء مخلصین.

عندما یكون المنتج ذو قیمة    للعملاء:القیمة  •
 للمستھلكین، فإنھم على استعداد لدفع المزید مقابلھ. 

الناس على استعداد لدفع نقاط سعر  الأسعار الشائعة: •
. الناس في كثیر من الأحیان غیر  19.99مألوفة مثل $ 

 راغبة في الذھاب فوق ھذه النقاط السعریة. 

 المحتوى الدینامیكي 

 المحتوى الدینامیكي: أنواع 
یمكن تخصیص الإعلانات استنادا إلى  الإعلانات المخصصة:  •

الاھتمامات التي تحددھا المعلومات المتعلقة بالعادات والموقع والتاریخ.  
على سبیل المثال، فمن الممكن الإعلان عن بیع على مستحضرات  

منتجات التجمیل  التجمیل للأفراد الذین من المعروف أن تكون مھتمة في 
 محددة. 

عندما یقوم العملاء بالتسجیل لتلقي رسائل البرید الإلكتروني:  •
رسائل البرید الإلكتروني، یمكنك أن تغتنم الفرصة لتزویدھم بمعلومات  

 حول العروض الترویجیة والمنتجات الجدیدة. 

استخدم المعلومات المجمعة لتخصیص المحتوى المخصص:   •
روابط تھم العمیل استنادا إلى الموقع  الصفحة المقصودة وتوفیر

 والسلوك والكلمات الرئیسیة.

عند متاجر العمیل عبر الإنترنت، قدم روابط إلى  اقتراح المنتج:  •
 بضائع مشابھة للمنتج الذي یتم بحثھ أو إضافتھ إلى عربة التسوق. 

 أبطال العلامة التجاریة

تجاھل عملائك. یمكن للعملاء المخلصین أن یكونوا أعظم أبطالك في وسائل التواصل الاجتماعي. في مناقشة أبطال العلامة التجاریة، من المھم عدم 
 أنھا توفر كلمة من فمھ الإعلان الذي لدیھ مصداقیة فریدة من نوعھا مع الجمھور. 

 العملاء كأبطال: 
 . العثور على العملاء الراضین الذین یفھمون تماما ونقدر علامتك التجاریة  مشروع لھم: •

 أشكر أبطال العلامة التجاریة على مشتریاتھم واستطلاعاتھم وتعلیقاتھم وما إلى ذلك وابدأ في بناء علاقة أوثق. التفاعل معھم: •

 تقدیم مكافآت ولاء أبطال العلامة التجاریة والامتیازات الخاصة لتقدیم شھادات أو مشاركة علامتك التجاریة مع الآخرین.   منحھم امتیازات: •

 أبطال تقدیم ردود فعل ممتازة وینبغي أن تستخدم كمختبرین بیتا. خذ مدیحھم وانتقاداتھم على محمل الجد.   الاستماع إلیھا: •

 الانترنت   عبر  أساسیات التسویق

1 مُلك لأكاديمية أساسيات (خدمة مقدمة من أساسيات للخدمات الاستشارية) - © حقوق النشر محفوظة هذه الوثيقة 




