
 المستویات  متعدد التسویق یعمل كیف
التسویق متعدد المستویات ، المعروف أیضًا باسم 

الامتیازات والرھون البحریة ، ھو استراتیجیة تسویق 
تجاریة تستخدمھا العدید من الشركات من أجل تشجیع 
الوكلاء الحالیین على الأداء مع تنمیة الفریق في نفس 

یساعد .  خلال توظیف وكلاء جدد وتدریبھمالوقت من 
أسلوب التسویق ھذا في تعزیز قوة مبیعات الشركة لیس  
فقط من خلال مبیعات الوكیل الأساسي ، ولكن أیضًا من 

بالنسبة للعدید من  .مبیعات وأرباح الوكلاء الذین جندتھم
الشركات ، یمكن أن تكون أداة قیمة لیس لبناء الإیرادات ، 

 .بناء دوائر التسویق والشبكات الخاصة بھمولكن أیضًا ل

 الشبكي التسویق
 .التسویق الشبكي ھو نوع من الأعمال معروف بممارساتھ التجاریة المرنة بدوام جزئي

یطُلب  .یعتمد عادةً على جھد المجند وإلى أي مدى یمكن أن یذھبوا مع المنتج أو الخدمة
والذي عادةً ما یغطي نوعًا من مجموعة من المجندین توفیر استثمار منخفض مقدمًا ، 

من ھنا ، یتم تدریب المجندین  .أدوات بدء التشغیل بالإضافة إلى عینات من المنتجات
على كیفیة بیع المنتج أو الخدمة بأنفسھم ، ولكن یتم تشجیعھم بعد ذلك على تعیین 

من خلالھا الخط السفلي ھو عملیة یتم  ."downline"مندوبي مبیعات آخرین وإنشاء 
دفع أجر للموظف الأصلي مقابل مبیعاتھ ، ثم یتلقى جزءًا من المبیعات من الأشخاص  

نظرًا لأن الوكلاء المعینین یكتسبون أعمالاً ، یمكنھم تعیین  .الذین یقومون بتعیینھم أیضًا
 .ممثلین وكذلك كسب إیرادات على مبیعاتھم ، والاستمرار في العمل

 :لمشتركةشركات التسویق الشبكي ا

 افون  •
 ماري كاي  •
 الروائح  •
 تثبروار  •

 وكلاء توظیف وكلاء جدد

 .الفریقعلى غرار التسویق الشبكي ، تتمثل إحدى طرق التسویق في أن یقوم الوكلاء المدربون حالیاً بالخروج والبحث عن وكلاء جدد للانضمام إلى 
نظرًا لأن ھؤلاء الوكلاء الجدد یصبحون جزءًا   ."مرؤوسین"عندما یقوم الوكلاء الحالیون بتجنید وكلاء جدد للانضمام إلى الفریق ، یعُرف ذلك بإنشاء 

الخطوط الفرعیة ، یتلقى وكیل في  .من الفریق ویبدأون في النجاح ، فإن أرباحھم لا تفید الشركة فحسب ، بل تذھب أیضًا إلى الوكلاء الذین جندوھم
بعد ذلك ، یصبح الوكلاء الجدد جزءًا من فریق المبیعات  .التوظیف نوعًا من الراتب ، عادةً ما تكون النسبة المئویة ، بناءً على مبیعات وكلاء التوظیف

جدد موظفین مخضرمین ، یمكن تدریبھم أیضًا على بمرور الوقت ، عندما یصبح ھؤلاء الوكلاء ال .والتسویق ، ولكل وكیل مواھبھ ومھاراتھ الفریدة
 .تجنید أعضاء جدد ، وسیكونون قادرین على جلب وكلاء جدد إلى الفریق والحفاظ على استمرار دورة التوظیف

التسویق متعدد المستویات 
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